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Zeit und Geld sparen: Weihnachtspost von AhaOho
verschicken lassen

Die Weihnachtspost als Mittel zur Kundenbindung und zum Markenaufbau

Berlin, 06. November 2008 — Ab November ist das Thema Weihnachtspost in vielen
Unternehmen stark prasent. Spatestens im Dezember sind in der Regel mehrere Mitarbeiter
Uber mehrere Tage mit der Durchfihrung beschéaftigt. Neben den Ressourcen, die im
Unternehmen gebunden sind, kommen oftmals noch Kosten fir Agenturleistungen hinzu, die
die Weihnachtspost zu einem sehr kostspieligen Unterfangen werden lassen, das neben den
direkten Kosten auch noch zeitraubende Koordinationsleistungen erfordert.

AhaOho als kostengiinstiger Fullservice-Provider

Diesem Problem hat sich das Team von AhaOho (www.ahaoho.de/b2b) angenommen und
bietet Unternehmen nun die Mdglichkeit, Kunden individuell und effizient mit hochwertigen
Postkarten oder GruBkarten charmante Weihnachtsgrifle zu schicken. Dabei unterstitzt
AhaOho Unternehmen bei der Auswahl und der bestmoglichen Ansprache der einzelnen
Kundensegmente und sorgt fir eine sichere und kompetente Abwicklung von
Weihnachtsmailings beliebiger GroRe. Auch werden Kunden bei der graphischen Gestaltung
durch das Graphik-Team von AhaOho bei gréeren Mailings kostenlos unterstutzt. Die
individuelle Gestaltung der Weihnachtskarten mit Logo, Farben und Schriften des
Unternehmens ist dabei ein wichtiger Bestandteil, dem Kunden die eigene Marke
unaufdringlich zu kommunizieren. Die Kosten fur die komplette Abwicklung der
Weihnachtspost liegen dabei nicht selten bis zu 50% unter den Kosten, die bei Hinzuziehen
von Agenturen fallig werden.

Weihnachtspost zur Unterstiitzung strategischer Ziele

Gerade im hektischen Alltagsgeschaft werden die strategischen Madoglichkeiten der
Weihnachtspost oft unterschatzt. Studien zeigen, dass sich Kunden zu Anladssen wie
Weihnachten uber echte GruRkarten freuen und den Aufwand durchaus wertschatzen. Dies
ist zur Kundenbindung und zum Markenaufbau sehr wichtig. Die Moglichkeiten der
individuellen Ansprache und der Einbindung einer eigenen Unterschrift verstarken diesen
Effekt.

Kleine Geschenke kdnnen ein Weihnachtsmailing sinnvoll ergédnzen: ,Neben Gluckwunschen
sind gerade individuelle Gutscheine ein charmanter Weg, die Wiederkehrer-Quote zu
erhdhen und dem Kunden ein gutes Gefuhl zu Weihnachten zu geben®, sagt Heissam
Hartmann, Geschéftsfuhrer von AhaOho.

Weitere Informationen und Kontaktmdglichkeiten findet man auf der fur Firmenkunden
gestalteten Webseite von AhaOho: http://www.ahaoho.de/b2b




ahaoho

Uber AhaOho

Die Caris GmbH mit Sitz in Berlin hat sich mit dem Service ,AhaOho” (www.ahaoho.de) auf das Versenden von
individualisierten Postkarten spezialisiert. Seit Februar 2008 ist das Angebot online. Nutzer kdnnen ein
bestehende Motive auswahlen oder eigene Fotos verwenden, die dann von AhaOho als echte Postkarte direkt an
den gewlinschten Empfanger per Post versendet werden. Es bestehen unter anderen Kooperationen mit den
Netzwerken StudiVZ und wer-kennt-wen. AulRerdem bietet AhaOho einen B2B Service flir Unternehmen an,
welche individualisierte Postkarten Mailings versenden méchten.
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